
LA PROSSIMA POTRESTI PROPRIO ESSERE TU!
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Caso Reale di Successo #1

Tipo di campagna: Lead Generation
Obiettivo: iscrizioni al programma online di allenamento (fase di prova)
Periodo: 30 giorni, Aprile

Lead prodotti: 338
Costo per Lead: € 3,98
Investimento totale: € 1.345
Iscritti alla fase successiva: 122 
Fatturato: € 29.133 (abbonamento annuale, con piano mensile €19,90)

Azienda operante nel fitness online a livello nazionale
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Caso Reale di Successo #2
Azienda operante nel settore del risparmio energetico B2B

Tipo di campagna: Lead Generation
Obiettivo: individuare aziende a cui vendere il servizio
Periodo: 30 giorni, Aprile

Lead prodotti: 232
Costo per Lead: € 17,31
Investimento totale: € 4.017
Iscritti alla fase successiva: 86 con tasso di chiusura vendita del 14% 
Fatturato previsto: € 421.500
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Caso Reale di Successo #3
Azienda operante nel settore B2C del beauty

Investimento: € 365

Vendite: 81 (dirette dal web)

Fatturato: € 1.612

Coupon Scaricati: 316

Vendite in negozio: 46

Fatturato: €915 + €393 = €2.223

TOTALE: €3.835

Periodo: 5-10 giugno 2021

ROI
950%
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Caso Reale di Successo #4
Azienda locale (ristorante) operante prevalentemente in un raggio di 10 Km

Tipo di campagna: aumento notorietà in zona
Obiettivo: aumento il ricordo del brand in zona
Periodo: 90 giorni, Marzo-Maggio

Investimento totale: € 2.289
Aumento stimato: 48.100 (persone che si ricorderanno del brand)
Costo per aumento stimato: € 0,05
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Caso Reale di Successo #5
Azienda operante nel settore delle ristrutturazioni

Tipo di Campagna: Lead Generation
Obiettivo: generare richieste di preventivo (lead)
Periodo: 30 giorni, Maggio

Investimento totale: € 4.743
Lead prodotti: 485
Costo per Lead: € 9,78
Appuntamenti fissati: 266 con tasso di chiusura del 46%
Fatturato previsto: € 6.954.000
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Caso Reale di Successo #6
Azienda operante nel settore delle rinnovabili

Tipo di Campagna: Lead Generation
Obiettivo: richieste di preventivo (lead) (su Retargeting)
Periodo: 30 giorni, Aprile

Investimento: € 5.704
Lead prodotti: 1.303
Costo per Lead: € 4,38
Appuntamenti fissati: 508 con tasso di chiusura atteso del 39%
Fatturato stimato: € 11.286.000



Richiedi ora la tua
consulenza gratuita!
Richiedi ora la tua consulenza gratuita con un
nostro esperto di marketing al quale potrai fare
tutte le domande che vuoi e comprendere come
rendere efficace la tua comunicazione e
ottenere più clienti e più vendite.

VAI QUI:
https://www.667.agency/parliamone

VUOI CHIEDERE INFO?
Numero Verde 800.667.889

VUOI ESSERE TU ILVUOI ESSERE TU IL
PROSSIMO CASO DIPROSSIMO CASO DI

SUCCESSO?SUCCESSO?

https://www.667.agency/parliamone

