MULTlm

Comment gérer et
continuer a organiser
vos événements PRO
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MULTILIVE p

ne solution efficace pour
booster votre business !
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Tous les secteurs sont fortement impacteés avec
cette crise...

Avec le COVID-19 : Ce qui marchait hier,
ne marche plus aujourd'hui et
potentiellement ne marchera plus
demain.

La plupart des structures ont du
annuler leurs événements (prévus
physiguement).
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Un obstacle = Une opportunité

Aider les entreprises locales a dématéraliser leurs événements
marketing, commerciaux et deforrmation.

Unesolution clé en main vouspermettant degérer vosévénements
PRO: Avant, pendantetapres...
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Conversion : Eidélisation :
Optimisez et Transformezvotre Développezet
automatisez la audience en Consolidez
communication. ambassadeurs et votre relation
clients. client. ~
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< ( )))) Stratégie decommunication
et de prospection.

Avant

o Supports de communication : Flyers, teaser...

e Pagede réservation : Pageweb PRO pour présenter
votre offre.

e Networking : Créez uneréele communautéautourde vos
évenements, networking entreles membres. |

e Emailing automatisé : Séquences email (Storyteling
pour optimiser la conversion)

o Accompagnement et formation sur mesure :
Plateforme événementiele modeme pour piloter votre
événement bouten bout....




Stratégie decommunication
N\ ))> ) et de prospection.

Pendant T mﬂ

© 1. Branding : Votre événement PRO
personnaliseé avec votre charte
graphique.

2. Scénarisation : Du contenu
multimédia qui marque votre audience.

3. Diffusion multicanale sur
plusieurs réseaux sociaux : Touchez
votre audience et celle de vos
partenaires pour impacter des millions
de personnes.
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Diffusion sur
VOS réseaux
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k Nous connectons tous Vos réseaux sociaux !




Diffusion sur les
réseaux partenaires
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Nous connectonstous les réseaux sodiaux de vos partenaires.




Stratégie decommunication

Apl‘éS et de prospection.

° Fidélisation:

¢ Questionnaires de satisfaction

e Séquence de mails post-live aux participants pour renforcerla
relation client

o Espace en ligne personnalisé pour disponibiliser vos vidéos en

mode replay et créervotre communaute de dients

o Statistiques détaillées pour mieux comprendre votre audience et
optimiser vos prochaines actions : Nombre de MULTILIVE, d'interactions,

de participants. Acces au taux de participation ainsi qu’a Ihistorique de

J) e vos activités.
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MULTILIVE: La solution completepourvos évéenementsPRO.

™

1. Avant le Live

Pages PRO dynamiques :

Une page PRO brandée avec votre
charte graphique pour présenter
votre offre + page de validation
email + page de remerciement

Emailing %

Séquence e-mail de :Validation
utilisateur + mail de bienvenue
Séquence de mails d'animation
avant live

Envoi du lien du live le jour J

Coaching

Formation de l'organisateur %
Accompagnement digital par des

experts

Coaching des panélistes : Lumiére,

posture, matériels...

Communication & -!
Marketing
Création des teasers

Création de vos visuels et spots
publicitaires.

2. Lors du Live

Branding de la scéne :

Possibilité de rajouter votre logo, vos
couleurs sur les écrans, noms des
panélistes brandés.

Scénarisation

Storytelling en temps réel :

Créer des émotions durant le
MULTILIVE pour marquer l'auditoire.
Possibilité de créer des séquences
:Introduction de I'événement, ajout
de spots etc...

Réseaux sociaux

Diffusion de vos lives sur plusieurs
réseaux sociaux en simultané :
Facebook,YouTube, Linkedin, Twitter,
Instagram...

Opportunités

Capter les demandes d'opportunités
: Partenariat, investissements,
recherches diverses lors de votre
MULTILIVE.
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3. Apres le Live

Base de données :

Export de votre base de données au
format excel. (Segmentation de vos
participants pour les prochaines
communications)

Statistiques

Nombre de clics sur la page de
réservation

Nombre des participants
Nombre de vues sur les réseaux
sociaux

Nombre de personnes inscrites

Emailing post event

Séquence de mails post-live aux
participants pour proposer

d'autres services et les engager pour
vos prochains lives;

Espace REPLAY

Création d'un espace en ligne pour
stocker les vidéos en mode

replay :mode replay pour convertir
des prospects supplémentaires




Pricing: Combiencelacoliite?
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Quel seraitle colt
d'un tel
evenement PRO

en physique? |
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Estimation de colitd’un
eévénement PRO...

Organisationphysique?
o e Communication
e Guichet d’enregistrement
e Salle d'événement
e Branding de la sale
e Régiedelasale |
e Professionnels MULTIMEDIA |
e Régie de transmission téle, radio
e Promotion del’événement
e Hotesses

e Salles d'attente : Cocktails de
bienvenue.

Budget compris entre Z.000$ et 15. OOO A$
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Quel seraitle colt
d’'un événement
PRO avec la
solution
MULTILIVE”
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Estimation de coutd’un
- - igi Bve tPRO...
Organisationdigitale? événemen

2 consultants séniorsa mi-temps

1 Project manager

1 consultant opérationnel junior

1 régisseur de la sale

1 consultant streaming |
1 infographiste L
1 vidéaste
1 scénariste...

1 Community manager

e Ressourceslogicieles en ligne
Licence d’exploitation pour chaque Multilive...

Si nous devons facturer au reel un MULTILIVE, cela

-~ reviendrait a minima 6.000%




Rassurez-vous.
Pour vous accompagneravec
I'offre digitale MULTILIVE!




- Offres flexibles et
Budget pour organiser votre

prochain MULTILIVE —
o bout en bout... 2

\ous n‘avez donc pas a régler nos

colts fixes 6:000%: | |

Nous avons des offres comprises
entre 199% et3000%.
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Autres offres a prix ULTRA
compétitif
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1. Votre événement PRO et personnalisé
avec votre chartegraphique;

2. Du contenu multimédia qui
marque votre audience;

3. Des messages personnalisés pour

marquer votre audience, remercier vos -
partenaires et mettre en avant vos Mm.‘;.t';.;,))“&‘ﬁ e
SPONSOTrsS.
L'Offre Branding s’éleve a 499%
S Mais pour une durée limitée, vous pouvez en profiter a
Y o partir de 159%$ (Pour un événement d'une heure)




- - o Autres offres a prix ULTRA
Ofﬁ‘e DIffLISIOn H ))> m" compétitif

© 1. Diffusion multicanale sur plusieurs réseaux sociaux
de maniere a donner un impact exponentiel a
votre événement en augmentant le nombre
d'interactions;

2. Touchez votre audience et cel e de vos
partenaires pour impacter des millions de
personnes;

3. Accompagnement et formation sur mesure :
Plateforme événementiel e moderne pour piloter
votre événement bout en bout....

Pour une durée limitée, vous pouvez en profiter a partir de :

1 999% ( Vidéo déja enregistrée a diffuser sur 5 pages en simultané)

[ 300% (Une session de 1h30 avec une diffusion en temps réel sur au moins 5 réseaux sociaux)
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Nos clients & Références

Grands comptes, institutions &

PME
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Notre point d'honneur : Le résultat et la réussite de vos projets.




Quelques retours de clients:

Les sociétés du CAC40 et structures ambitieuses l'ontcompris:
Pour se dévelloper, il faut étre entoure d’experts...
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Manager responsable BNUM Engagement manager Project manager
«Mettre en place l'outil CRM en mode «Au-déla de l'aspect technique, jai «Javais des préjugés sur le mode de
agile fut possible en faisant appel a réel ement pris plaisir a travail er travail a distance. Cependant j aitrouvé
Gaspard B. Merci pour tes disponibilités avec Gaspard B. car c’est unconsul- que la solution TMA était intéressante
mémele weekend.» tant vraiment sérieux et a la fois puisque jai pu maitriser mes budgets

trés chalereux.» dépenses.»




Restons ! é‘7> Des offres complétes vous permettant

d'optimiser 'impactde vos événementsen
encontact ligneafindatteindrele méme niveaude
qualité d'expérience dients que les
evenements physiques (conférences, salons,

Suivez-nous sur les réseauxsociaux . . . .
ateliers, expositions des solutions et projets

fI&lin entrepreneuriaux avec stands, etc.)
Téléphone RDC :

(+243)810032273 | (+243) 81 6283633 Une expertise digitale et
Téléphone France : (+33) 6 19 49 87 23 organisationnellemaitrisée

Mail : hello@multilive.io

Site web : hitps://www.multilive.io/
MULTILIVE

France |RDC \ -



https://www.multilive.io/

